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INTRODUCCION

El presente proyecto esta orientado a la comercializacion de bienes raices dedicandonos
a la venta de propiedades, brindaremos a nuestros clientes el mejor asesoramiento a la
hora de realizar una inversion. Desarrollaremos un negocio inmobiliario, que satisfaga las
necesidades de los clientes y poder llegar a realizar transacciones de diversos inmuebles
dentro del area de Asuncion, dirigidos a inversionistas y familias.

Distinguiremos los procedimientos de valoracion de bienes inmuebles segin los
condicionantes del bien en el momento de la operacion.

Vamos a conformar una compafiia de asesoria en bienes raices que ayudara
principalmente a conseguir vivienda para los inversionistas y las familias que lo deseen.
El servicio serd personalizado ya que al momento de optar por nosotros les
proporcionaremos las caracteristicas principales que desean del inmueble en cuanto a
precio, ubicacion, sector. Una vez conocidas estas caracteristicas se procedera a buscar
un inmueble semejante deseado por el cliente. Seguido a esto se enviaran via e-mail las
fotografias que den a conocer el inmueble a los solicitantes con las debidas condiciones
que algunos de los propietarios de estos inmuebles suelen exigir.

Conscientes de la importancia que hoy en dia implica comercializar eficientemente el
rubro inmobiliario organizaremos un Staff altamente capacitado de personas que se
encargaran de las ventas, asi como la adecuada y segura negociacion de su contrato de
compra - venta, evitando de esta manera inconvenientes y pérdidas inutiles de tiempo y
de dinero para el nuevo propietario. Nuestra cartera nos hace estar permanentemente
actualizados sobre los precios reales del mercado, y asi poder sugerir a nuestros clientes
los niveles de precios acordes con las fluctuaciones del mercado, a fin de preservar el
valor y la rentabilidad del inmueble ofrecido. Nuestra preparacion técnica en la materia
nos permite ofrecer a nuestros clientes acabados y confiables Estudios de Factibilidades
para Inversiones Presentes o Futuras en el Ambito Inmobiliario.

Buscamos determinar la factibilidad de este tipo de negocio dedicado a la
comercializacion de inmuebles para personas y/o inversionistas, mediante este proyecto
para obtener la Licenciatura en Marketing.



