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RESUMEN

El Proyecto Rodriguez&Taboada SA, Soluciones Eléctricas, se refiere a la
implementacion de una empresa dedicada a ofrecer servicios y equipos eléctricos que
busca liderar el mercado al cual se dirige a un mediano plazo, ofreciendo aparte de un
servicio valores que para la empresa es muy importante, como ser la calidad en los
servicios, eficiencia en uso de los recursos propios y de terceros.

Sera una empresa localizada en la ciudad de Asuncidn, barrio Santisima Trinidad.

El producto estara dirigido a empresas del rubro eléctrico. Segun estudios de mercado
realizado, la demanda insatisfecha por no contar con el tipo de servicio requerido, y por
los precios muy altos ofrecidos en el mercado actual, que arroja como resultado
oportunidad para la empresa.

La Empresa Rodriguez&Taboada serd una Sociedad Andnima, la misma estara
conformada por 2 departamentos y un total de 13 personas por lo que seré una pequefia
empresa. La inversién del proyecto asciende a Gs. 832.500.000 de los cuales Gs.
500.000.000 (60%) es aporte propio y Gs. 332.500.000 (40%) seréa financiado a través de
un Banco.

El punto de equilibrio financiero para el proyecto es de 46% Yy el contable 49%

La Utilidad Neta del Proyecto al final de afio 1 sera de 7% e ird aumentando durante todo
el ciclo de vida del mismo hasta alcanzar el 44% de utilidad neta sobre las ventas.

La evaluacion financiera del proyecto sin financiamiento tendra un VAN de Gs.
1.176.350.000 a una tasa de Corte del 20% y una TIR del 58% superior a la tasa de corte
en 38 puntos porcentuales y el tiempo de recuperacion de la capital seria en 2afios, 2
meses y 6 dias. Mientras que Con Financiamiento tendra un VAN de Gs.1.215.892.000 a
una tasa de Corte del 20% y una TIR del 75% superior a la tasa de corte en 55 puntos
porcentuales y el tiempo de recuperacion del capital seria en 1 afio, 11 meses y 12 dias.



